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Додаток 1. Технічне завдання
До запиту пропозицій БО «Благодійний фонд «РОКАДА»
LVP 13/09/25
для УКЛАДЕННЯ ДОГОВОРУ НА КОУЧИНГОВІ ПОСЛУГИ (ПРОВЕДЕННЯ ТРЕНІНГІВ) НА ТЕМУ: «МОБІЛІЗАЦІЯ РЕСУРСІВ І ФАНДРЕЙЗИНГ ДЛЯ ВЕТЕРАНСЬКИХ ОРГАНІЗАЦІЙ» 
[bookmark: _Hlk208686096]ПРОЕКТ UA10-2025-IP87-МОМ

1.  Назва послуги: Коучингові послуги з проведення циклу онлайн-тренінгів за темою «Мобілізація ресурсів і фандрейзинг для ветеранських організацій»

2. Мета послуги:
Забезпечити учасників — представників ветеранських організацій — базовими знаннями та практичними навичками з мобілізації ресурсів, фандрейзингу, пошуку фінансування, комунікації з донорами, розробки фандрейзингових стратегій і реалізації ефективних кампаній зі збору коштів.

3. Формат проведення:
· Тип заходу: Онлайн-тренінги
· Платформа: Zoom або інша зручна платформа для проведення онлайн-зустрічей (за погодженням із Замовником)
· Загальна кількість тренінгів: 12
· Тривалість одного тренінгу: 2 години
· Частота: Щонеділі у вівторок, орієнтовний час – з 15:00 до 17:00 або за іншим графіком, визначеним Замовником.
· Мова проведення: Українська

4. Структура тренінгового курсу: ознайомчі (теоретичні) тренінги (6 сесій) та практичні тренінги (6 сесій) за тематиками, зазначеними у Табл.1 – Структура модулю.

Таблиця 1. Структура модулю «Мобілізація ресурсів і 
фандрейзинг для ветеранських організацій»

Тема 1 - Фандрейзингова стратегія організації
	Захід 1: Онлайн вебінар “Фандрейзингова стратегія організації” (2 год)
· Хто в організації відповідальний за залучення фінансування та ресурсів
· Як планувати фандрейзингову діяльність 
· Інфраструктура для фандрейзингу (платіжні системи, віджети для сайту, законодавство в сфері благодійності та ін)
· Структура документу фандрейзингової стратегії організації
· Запитання та відповіді 

	Захід 2: Практичне заняття - групова робота з учасниками онлайн (2 год)
Дата: вівторок, орієнтовний час з 15:00 до 17:00
Робота над розробкою документу фандрейзингової стратегії за наданим шаблоном





Тема 2 - Фандрейзингові комунікації з потенційними донорами
	Захід 3: Фандрейзингові комунікації з потенційними донорами (2 год)
· Дієві комунікації з потенційними донорами
· Підготовка офіційного листа-звернення
· Програми та технологічні рішення для масових розсилок
· План фандрейзингових комунікацій
· Запитання та відповіді 

	Захід 4: Практичне заняття - групова робота з учасниками онлайн (2 год)
Робота над формуванням текстів листів потенційним донорам



Тема 3 - Інструменти фандрейзингу. Грантрайтинг
	Захід 5: Онлайн вебінар “Інструменти фандрейзингу. Грантрайтинг” (2 год)
· Різні типи донорів та спеціфіка роботи з ними
· Формування бази потенційних донорів
· Розробка ідей грантових проєктів
· Відбір сильних та впливових проєктів, які варто подавати донору
· Структура грантової заявки
· Бюджетування грантового проєкту
· Звітність за грантовим проєктом
· Запитання та відповіді 

	Захід 6: Практичне заняття - групова робота з учасниками онлайн (2 год)
Робота над заповненням грантової заявки



Тема 4 - Інструменти фандрейзингу. Краудфандинг
	Захід 7: Онлайн вебінар “Інструменти фандрейзингу. Краудфандинг” (2 год)
· Що таке краудфандинг? Як залучати кошти від населення?
· Різновид онлайн-платформ для збору коштів та специфіка їх роботи
· Підготовка до краудфандингу
· Запитання та відповіді 

	Захід 8: Практичне заняття - групова робота з учасниками онлайн (2 год)
Робота над заповненням канви проєкту для краудфандингу



Тема 5 - Інструменти фандрейзингу. Активації з бізнесом
	Захід 9: Онлайн вебінар “Інструменти фандрейзингу. Активації з бізнесом” (2 год)
· Як залучати кошти від бізнесу?
· Огляд прикладів благодійних кампаній неприбуткових організацій з українським бізнесом
· Підготовка пропозиції для бізнесу
· Запитання та відповіді 

	Захід 10: Практичне заняття - групова робота з учасниками онлайн (2 год)
Робота над презентаційними матеріалами з описом механіки благодійної кампанії для бізнесу



Тема 6 - Інструменти фандрейзингу. Соціальне підприємництво
	Захід 11: Онлайн вебінар “Інструменти фандрейзингу. Соціальне підприємництво” (2 год)
· Що може продавати громадська організація/благодійний фонд?
· Юридичні засади здійснення підприємницької/господарської діяльності на базі громадської організації/благодійного фонду
· Моделювання бізнес-діяльності
· Розрахунок витрат та доходів соціального підприємства
· Запитання та відповіді 

	Захід 12: Практичне заняття - групова робота з учасниками онлайн (2 год)
Робота над заповненням 1 сторінкового бізнес-плану соціального підприємства (Social Business Canvas)



5. Додаткові вимоги: 
· Підготовка навчальних матеріалів та презентацій;
· Надання учасникам роздаткових матеріалів (в електронному вигляді) – за необхідності;
· Збір та аналіз зворотного зв’язку після кожного блоку;
· Підсумковий звіт про проведення навчання (структура узгоджується із Замовником)

6. Очікувані результати:
· Після проходження тренінгу всі учасники отримали знання з зазначеної теми, підтверджують отримання таких знань та оцінюють повноту та корисність отриманої інформації як добру.
· Підвищення спроможності ветеранських організацій у залученні ресурсів

7. Вимоги до Виконавця, а також перелік обов’язкових документів зазначені у Додатку 2 до цього запиту.
8. Фінансову пропозицію слід подавати користуючись Додатком 3. Форма фінансової пропозиції.

image1.png
BNATOAINHUNA GOHA «<POKADA» CHARITABLE FOUNDATION «ROKADA»

A/c 108, Kuia-65, 03065, Ykpaina  P.O. box 108, Kyiv-65, 03065, Ukraine
OKRATA  T1en:(044) 501 56 96,067 40689 39, Tel.:(044) 501 56 96, 067 406 89 39,
Brarogiittuii o 09373636 34 093 736 36 34

M4 office@rokada.org.ua @) rokada.org.ua





